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» Als erfolgreicher Entwickler von Hard- und Softwarelösungen wissen wir, dass 
Produkte viel können sollen, dabei aber möglichst einfach, klar, transparent und 
nachvollziehbar bleiben müssen. Genau deshalb hat uns CAS genesisWorld im 
täglichen Kundenkontakt überzeugt! « 

Stefan Leitner, Geschäftsführung 

www.cas-mittelstand.de 

Kontakt und Beratung 

Kontakt und Beratung 

  Branche 

◼ Herstellung von elektronischen Geräten 

 

Ziele/Anforderungen 

◼ Beziehungsnetze transparent darstellen 

◼ Zentrale Lösung für die Pflege der 

Adressdatenbank 

◼ Software einfach und intuitiv bedienen 

Steuerung der Vetriebsaktivitäten 

◼ Mobiler Zugriff für die Unterstützung des 

Außendienstes 

◼ Schnittstelle zu proALPHA und R&S 

 

         Nutzen und Vorteile 

◼ Einheitliche Wissensbasis aller Mitarbeiter 

mit 360 Grad Rundumblick 

◼ Große Flexibilität der CRM-Lösung 

◼ Mobiler Zugriff auf alle relevanten Daten 

◼ Zeitersparnis durch einfache 

Synchronisierung 

◼ Erheblich verbesserte Datenqualität mit 

zentraler Datenbank, einschließlich 

Anbindung des ERP-Systems 

 

 

 

 

 

 

Projektdaten 

◼ CAS genesisWorld Premium 

◼ Module: Report Manager, Survey 

Manager, Form & Database Designer 

◼ ERP-Anbindung proALPHA/ 

Ramsauer & Stürmer 

Kunde 

◼ HALE electronic GmbH  

www.hale.at 

◼ HALE electronic ist seit rund 45 Jahren 

bedeutendster Entwickler und Hersteller 

für Taxameter und –zubehör in Europa. 

◼ 1972 gegründet 

◼ über 80 Mitarbeiter 

CAS genesisWorld 

◼ Professionelles Kundenmanagement  

◼ Unterstützt interne Prozesse, steigert 

Effizienz 

◼ Mobile CRM-Lösungen  

◼ Sichere Daten durch ausgereiftes, 

mehrstufiges Rechtesystem 

◼ Bei mehr als 20.000 Unternehmen 

erfolgreich im Einsatz 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

 

 

 

 

Saldo EDV-Beratung GmbH 

3100 St. Pölten 

+43 2742 75110-0 

www.saldo.at 

http://www.cas-mittelstand.de/

